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Методика финансового анализа предполагает три взаимосвязанных блока:
1. Анализа финансовых результатов деятельности организации;
2. Анализа финансового состояния;
3. Анализа эффективности финансово-хозяйственной деятельности.
Главная цель финансового анализа – расчет ключевых показателей, характеризующих текущее финансовое состояние и позволяющее оценить перспективы развития предприятия или организации.
Задача аналитики заключается в определении целей анализа, исходя из различных видов возможностей его проведения, а именно организационных, информационных, технических и методических. Наиболее важным параметром является качество исходной информации, и, конечно же, ее количество. Таким образом, вид анализа определяется целями управления.
Доходы предприятия формируют ресурсы для его дальнейшей деятельности, зависят от множества факторов, таких как качество управления, уровень развития, потребность общества в предоставляемом продукте.
Таким образом, актуальность анализа финансово-хозяйственной деятельности не вызывает сомнения.
Методика финансового анализа различается в зависимости от целей анализа и субъектов, которым этот анализ предоставляется, так анализ текущей деятельности в первую очередь необходим топ-менеджменту и менеджерам среднего звена для принятия срочных управленческих решений, анализ прибыльности и эффективности производства в первую очередь предназначен собственникам и топ-менеджерам с целью определения стратегии развития, определения стоимости предприятия. Также в зависимости от вида и направления анализа он проводится в более или менее детальной форме.
Целью выпускной квалификационной работы является оптимизация финансово-хозяйственной деятельности АО «Оливеста». Для достижения поставленной цели в работе решаются следующие задачи:
1. Проанализировать методику анализа финансово-хозяйственной деятельности;
2. Рассмотреть существующие в теории виды анализа;
3. Провести анализ финансово-хозяйственной деятельности АО «Оливеста» на основании данных бухгалтерской отчетности;
4. Выявить ключевы проблемы финансово-хозяйственной деятельности АО «Оливеста»;
5. Предложить мероприятия по оптимизации и оценить их эффективность.
Объектом исследования в работе является АО «Оливеста», предметом 0 финансового хозяйственная деятельность.
Теоретическую и методологическую основу исследования составили отдельные положения экономического и финансового анализа, экономические законы, методы анализа, прогнозирования, модели развития экономических процессов.
В ходе проведенного автором исследования изучены законодательные акты Российской Федерации, труды ученых по различным аспектам данной проблематики.
Проблемы анализа финансово-хозяйственной деятельности нашли отражение в трудах отечественных ученых: И.Т. Балабанов, И.А. Бланк,С.М. Бухонова, Власенко Н.А. Герасимов, А. М. Ковалев, Б.И., Нейкова Л.И., Чуваева А.И. и др. 
Методы исследования, используемые в выпускной квалификационной работе: обобщение, сравнение, описание, анализ, статистико-экономический метод.
Информационной базой исследования послужили законодательные и нормативные акты, регулирующие функционирование объекта исследования на территории Российской Федерации; материалы российской и зарубежной печати, информационные обзоры, материалы международных и российских научных конференций, данные бухгалтерской и статистической отчетности предприятия- объекта исследования за период с 2018 по 2020 гг. 


[bookmark: _Toc92500292]ГЛАВА 1 МЕТОДИКА ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ

[bookmark: _Toc92500293]1.1 Сущность и задачи анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия

Методика финансового анализа предполагает три взаимосвязанных блока:[footnoteRef:1] [1:  Савицкая, Г.В. Анализ хозяйственной деятельности предприятия: учеб. для студ., обуч. по спец. "Бух. учет, анализ и аудит" / Г.В.Савицкая. - 5-е изд., перераб. и доп. - М.: ИНФРА-М, 2009. - 534 c.
] 

1. Анализа финансовых результатов деятельности организации;
2. Анализа финансового состояния;
3. Анализа эффективности финансово-хозяйственной деятельности.
Главная цель финансового анализа – расчет ключевых показателей, характеризующих текущее финансовое состояние и позволяющее оценить перспективы развития предприятия или организации.
Задача аналитики заключается в определении целей анализа, исходя из различных видов возможностей его проведения, а именно организационных, информационных, технических и методических. Наиболее важным параметром является качество исходной информации, и, конечно же, ее количество. Таким образом, вид анализа определяется целями управления.
В результате на основании поставленной цели возникает необходимость решения следующего спектра задач:
1. Используя различные показатели производственно-хозяйственной и финансовой деятельности, оценить поступление и использование финансовых ресурсов.
2. Дать прогноз финансовых результатов, используя имеющиеся данные о предыдущих периодах деятельности, структуре капитала, а также разработать и проанализировать различные модели финансового состояния в зависимости от выбранной тактики и стратегии развития.
3. Предложить набор мероприятий, которые в зависимости от текущей финансовой ситуации смогут либо улучшить текущее финансовое состояние, либо помогут преодолеть возникшие проблемы, либо дадут толчок дальнейшему развитию.
Все показатели, используемые для оценки финансового состояния, могут быть систематизированы следующим образом:[footnoteRef:2] [2:  Комплексный экономический анализ предприятия / [А. П. Калинина и др.]. – Санкт–Петербург: Лидер, 2010. – 569 с.
] 

1. Изменение структуры капитала, источников финансирования;
2. Эффективность использования видов капитала;
3. Уровень ликвидности и платежеспособности компании;
4. Уровень финансовой устойчивости.
Особенностью анализа финансового состояния является использование относительных показателей. В первую очередь это связано с необходимостью сравнения и сопоставления. А на основании основной концепции финансового менеджмента о стоимости денег во времени можно сделать вывод о невозможности сравнения абсолютных показателей, относимых к различным временным отрезкам.
Для выявления результатов анализа производится сравнение относительных показателей:
1. С общепринятыми «нормами» для оценки степени риска и прогнозирования возможностей банкротства;
2. С аналогичными данными других предприятий, что позволяет выявить сильные и слабые стороны организации и его возможности;
3. С аналогичными данными за предыдущие годы для изучения тенденций улучшения и ухудшения финансового состояния организации.
В зависимости от пользователей финансового анализа его делят на внутренний и внешний.
Целью внутреннего анализа является стабильное функционирование предприятия, получение максимальной прибыли при условии минимального риска, а также исключения банкротства.
Внешний анализ помогает определить уровень доходности и стабильности работы предприятия для инвесторов при рассмотрении вложения ими собственных средств в данный бизнес, а также необходим для поставщиков и подрядчиков с целью определения уровня стабильности работы и определения уровня платежной дисциплины.
Кроме того, можно выделить еще одну группу пользователей внешнего анализа – налоговые инспекторы и аудиторы.
Анализ финансового состояния организации преследует несколько целей: определение финансового положения; выявление изменений в финансовом состоянии в пространственно-временном разрезе; выявление основных факторов, вызывающих изменения в финансовом состоянии; прогноз основных тенденций финансового состояния. Достижение этих целей достигается с помощью различных методов и приемов.[footnoteRef:3] [3:  Маркарьян, Э.А. Экономический анализ хозяйственной деятельности : учеб. пособие / Э.А. Маркарьян. - М.: КноРус, 2014. - 550 с.
] 

На сегодняшний день теоретики и практики предлагают различные методики проведения финансового анализа. В первую очередь подход к анализу финансового состояния зависит от уровня детализации, которая определяется заранее установленными целями. Таким образом, аналитическая работа организуется в виде двух модулей, или двух частей:
1. Экспресс-анализ финансового состояния,
2. Детализированный анализ финансового состояния.
В начале обратимся к методике В.В. Ковалева. Целью экспресс-анализа с его точки зрения данный вид анализа должен выполняться в три этапа: подготовительный этап, предварительный обзор финансовой отчетности, экономическое чтение и анализ отчетности.
Первый этап основан на визуальной обработке информации, используется метод простого счета, визуальный анализ достаточности и полноты необходимых документов, сверка промежуточных итогов, проверка валюты баланса.
Вторым этапом является знакомство с содержанием пояснительной записки, так как данная информация позволяет определить условия работы предприятия, его тактические и стратегические цели, позиционирование на рынке.
И только третий этап является непосредственно этапом расчета коэффициентов и оценки обобщенных показателей финансово-хозяйственной деятельности. Уровень детализации анализа зависит от управленческих целей и уровня пользователей.
Таблица 1 
Совокупность аналитических показателей для экспресс-анализа[footnoteRef:4] [4:  Ковалев В.В., Волкова О.Н. Анализ хозяйственной деятельности предприятия: Учебник. – М.: Проспект, 2008. – 421 с.] 

	Направление анализа
	Показатели

	1. Оценка экономического потенциала субъекта хозяйствования.

	1.1. Оценка имущественного положения
	Величина основных средств и их доля в общей сумме активов.
Коэффициент износа основных средств.
Общая сумма хозяйственных средств, находящихся в распоряжении организации.

	1.2. Оценка финансового положения.
	Величина собственных средств и их доля в общей сумме источников.
Коэффициент покрытия (общий).
Доля собственных оборотных средств в общей их сумме.
Доля долгосрочных заемных средств в общей сумме источников.
Коэффициент покрытия запасов.

	1.3. Наличие «больных» статей в отчетности.
	Убытки.
Ссуды и займы, не погашенные в срок.
Просроченная дебиторская и кредиторская задолженность.
Векселя выданные (полученные) просроченные.

	2. Оценка результатов финансово-хозяйственной деятельности.

	2.1. Оценка прибыльности.
	Прибыль.
Рентабельность общая.
Рентабельность основной деятельности.

	2.2. Оценка динамичности.
	Сравнительные темпы роста выручки, прибыли и авансированного капитала.
Оборачиваемость активов
Продолжительность операционного и финансового цикла.
Коэффициент погашаемости дебиторской задолженности.

	2.3. Оценка эффективности использования экономического потенциала.
	Рентабельность авансированного капитала.
Рентабельность собственного капитала.


На основании результатов экспресс-анализа делается вывод о необходимости второй части анализа – детализированного.
Детализированный анализ углубляет результаты экспресс-анализа. Уровень дополнения зависит от потребностей и желания аналитика. Методика Ковалева В.В. состоит в следующем.
1. Предварительный обзор экономического и финансового положения субъекта хозяйствования;
– характеристика общей направленности финансово-хозяйственной деятельности;
– выявление «больных статей отчетности.
2. Оценка и анализ экономического потенциала субъекта хозяйствования;
– оценка имущественного положения;
– построение аналитического баланса-нетто;
– вертикальный анализ баланса;
– горизонтальный анализ баланса;
– анализ качественных сдвигов в имущественном положении;
– оценка финансового положения;
– оценка ликвидности;
– оценка финансовой устойчивости.
3. Оценка и анализ результативности финансово-хозяйственной деятельности субъекта хозяйствования.
– оценка основной деятельности;
– анализ рентабельности;
– оценка положения на рынке ценных бумаг.
Еще одной методикой, представляющей с нашей точки зрения интерес является методика Балабанова И.Т. Согласно этой методикой выделяются следующие аспекты анализа:
– анализ доходности (рентабельности);
– анализ финансовой устойчивости;
– анализ кредитоспособности;
– анализ использования капитала;
– анализ уровня самофинансирования;
– анализ валютной самоокупаемости.
В данной методике финансовое состояние субъекта понимается как характеристика его конкурентоспособности, использования финансовых ресурсов и капитала, выполнения обязательств перед государством и другими хозяйствующими субъектами. Согласно этой методике движение любых товарно-материальных ценностей, трудовых и материальных ресурсов сопровождается образованием и расходованием денежных средств, поэтому финансовый анализ отражает все стороны хозяйственной деятельности предприятия.
Автор предлагает характеризовать доходность как абсолютными, так и относительными показателями. В качестве абсолютного показателя используется сумма прибыли. 
Характеристика финансовой устойчивости включает в себя анализ:
– состав и размещение активов хозяйствующего субъекта;
– динамики и структуры источников финансовых ресурсов;
– наличия собственных оборотных средств;
– кредиторской задолженности;
– наличия и структуры оборотных средств;
– дебиторской задолженности;
– платежеспособности.
Большое внимание в методике также уделяется анализу кредитоспособности и ликвидности. Определяется необходимость эффективного вложения капитала, выделяются несколько видов эффективности: 
1. оборачиваемость оборотных средств как в днях, так и оборотах.
2. Эффективность использования капитала в целом, а также по структурным составляющим.
Методика Е.С. Стояновой наибольшее влияние уделяет специфическим методам анализа: это расчеты эффекта финансового рычага и операционного рычага, а также расчету финансовых коэффициентов.
Основной упор при проведении анализа делается на:
– коэффициенты ликвидности (коэффициент текущей ликвидности, срочной ликвидности и чистый оборотный капитал);
– коэффициенты деловой активности или эффективности использования ресурсов (оборачиваемость активов, оборачиваемость дебиторской задолженности, оборачиваемость материально - производственных запасов и длительность операционного цикла);
– коэффициенты рентабельности (рентабельность всех активов организации, рентабельность реализации, рентабельность собственного капитала);
– коэффициенты структуры капитала (коэффициент собственности, коэффициент финансовой зависимости, коэффициент защищенности кредиторов);
– коэффициенты рыночной активности (прибыль на одну акцию, балансовая стоимость одной акции, соотношение рыночной цены акции и ее балансовой стоимости, доходность акции и доля выплаченных дивидендов).
Так как методика базируется в большей степени на концепциях финансового менеджмента, то большой упор делается на расчет специфических показателей – операционного и финансового рычага.
Существуют и другие походы и методики анализа, использование каждой методики имеет свои достоинства и недостатки, а также определяется предпочтениями аналитика и целями анализа.[footnoteRef:5] [5:  Коваленко Н. П. Управление финансами российских предприятий в современных условиях / Н. П. Коваленко // Социально-экономические явления и процессы. 2010. № 2 (018), С. 39–41.] 
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В зависимости от пользователей финансового анализа его делят на внутренний и внешний.
Целью внутреннего анализа является стабильное функционирование предприятия, получение максимальной прибыли при условии минимального риска, а также исключения банкротства.
Внешний анализ помогает определить уровень доходности и стабильности работы предприятия для инвесторов при рассмотрении вложения ими собственных средств в данный бизнес, а также необходим для поставщиков и подрядчиков с целью определения уровня стабильности работы и определения уровня платежной дисциплины.
Кроме того, можно выделить еще одну группу пользователей внешнего анализа – налоговые инспекторы и аудиторы.
Анализ финансового состояния организации преследует несколько целей: определение финансового положения; выявление изменений в финансовом состоянии в пространственно-временном разрезе; выявление основных факторов, вызывающих изменения в финансовом состоянии; прогноз основных тенденций финансового состояния. Достижение этих целей достигается с помощью различных методов и приемов.[footnoteRef:6] [6:  Маркарьян, Э.А. Экономический анализ хозяйственной деятельности : учеб. пособие / Э.А. Маркарьян. - М.: КноРус, 2014. - 550 с.
] 

Существуют различные классификации методов финансового анализа. На сегодняшний день исходя из практики анализа выделяют следующие виды чтения финансовой отчетности, а именно методы анализа.
Временной анализ – горизонтальный – изучение развития показателей в динамике.
Структурный анализ – вертикальный – изучение влияния каждого фактора на общий результат, а именно на изменение итоговых показателей.
Трендовый анализ – определение основной динамики, тенденций развития показателей. Тренд позволяет определить перспективный прогноз.
Относительный коэффициентный анализ – определение отклонение от нормативных значений, выявление недостатков в отдельных показателях предприятия.
Сравнительный анализ – сравнение показателей отчетности за различные периоды деятельности, а также сравнение результатов деятельности между отдельными филиалами и департаментами, а также между самостоятельными подразделениями. В качестве объектов сравнения могут выступать также среднерыночные и среднеотраслевые нормативы.
Понятие несостоятельности или банкротства предприятия может трактоваться по-разному, но наиболее распространенная точка зрения – невозможность для предприятия выполнить свои обязательства как перед государством (бюджетом), так и перед внебюджетными фондами, а также перед поставщиками и подрядчиками и сотрудниками самого предприятия.
Выделяют внешние признаки банкротства, к ним относятся несвоевременная оплата задолженности перед кредиторами, то есть нарушение платежной дисциплины. Согласно законодательству РФ под несвоевременностью понимается задержка в оплате более трех месяцев.
Ухудшение финансового положения предприятия можно прогнозировать. Признаками данной ситуации служат снижение показателей по сравнению с аналогичными средними по отрасли, или общее ухудшение показателей по сравнению с предыдущими периодами на основании бухгалтерского баланса.
Можно выделить качественные признаки банкротства – неожиданная смена аудиторской фирмы, либо наоборот использование в течение длительного времени услуг одних и тех же аудиторов. 
Еще один из таких признаков – некачественная обработка информации, неполнота баланса, или нарушения в подаче и своевременности информирования о состоянии дел на предприятии.
С точки зрения финансовой составляющей важным моментом являются резкие необоснованные структурные изменения в активах или пассивах баланса. При этом необходимо понимать различие в таких изменениях, так как, например, сокращение наличности на расчетных счетах и в кассе предприятия может служить и тревожным фактором, а в то же время может говорить об изменении в политике управления активами и пассивами предприятия.
Настораживающим фактором для определения состояния дел на предприятии является старение дебиторской задолженности, сопровождающееся нарушение платежной дисциплины в целом.
То есть становится понятно, что несостоятельность предприятия может проявляться в различных формах и видах, правильнее сказать не сама несостоятельность, а ее предпосылки. На уровне которых еще можно предпринять действия, приняв правильные управленческие решения.
Современная экономическая наука имеет в своем арсенале большое количество разнообразных приемов и методов прогнозирования финансовых показателей. Однако для экспресс-анализа финансового состояния хозяйствующего субъекта потребность в большинстве из них отпадает. Существует три основных подхода к прогнозированию финансового состояния с позиции возможного банкротства предприятия: а) расчет индекса кредитоспособности; б) использование системы формализованных и неформализованных критериев; в) прогнозирование показателей платежеспособности.
При этом необходимо указать, что на данный момент существует значительное множество методик прогноза банкротства предприятия. Среди них выделяют наиболее распространенные и часто применяемые.
Коэффициент Альтмана (Z-коэффициент). Позволяет в первом приближении разделить хозяйствующие субъекты на потенциальных банкротов и небанкротов. Z-коэффициент имеет серьезный недостаток: его можно использовать лишь в отношении крупных кампаний.
Британский ученый Таффлер предложил в 1977 г. четырехфакторную прогнозную модель, которая включает измерение прибыльности, соответствия оборотного капитала, финансового риска и ликвидности.
Финансовый аналитик Уильям Бивер предложил исследовать тренды показателей для диагностики банкротства. Значения показателей сравниваются с их нормативными значениями для трёх состояний фирмы: для благополучных компаний, для компаний, обанкротившихся в течение года, и для фирм, ставших банкротами в течение пяти лет.
Французы Ж. Конан и М. Голдер разработали модель, позволяющую оценить вероятность задержки платежей фирмой. Наибольшую роль играет показатель отношения финансовых издержек к выручке от реализации. Влияние этого фактора превышает совокупное влияние всех остальных.
Отечественный вариант интегральной балльной оценки финансовой устойчивости предложил B. Ковалев. Данный вариант учитывает комплексный показатель, в котором значения весовых множителей выражают степень значимости каждого коэффициента.
Пути повышения прибыли и рентабельности предприятия являются одной из основных задач, которая стоит перед руководством любого предприятия. В настоящее время существует множество экономических теорий, которые позволяют дать теоретическую оценку будущей прибыли компании, но на практике дела обстоят далеко не так просто.
Несмотря на многие недостатки, многие компании в настоящее время стараются планировать свою деятельность, благодаря чему они могут адекватно оценивать свои расходы и доходы.
Одним из методов повышения прибыльности и рентабельности компании является снижение расходов, связанных с производством продукции. Если крупные корпорации стараются сэкономить на рабочей силе, размещая свои заказы в различных странах с низким уровнем жизни, то небольшие компании предпочитают экономить на стоимости расходных материалов, что нередко приводит к падению качества изготовляемой продукции.
Еще одним путем повышения прибыли и рентабельности компании может стать кадровая политика предприятия. В настоящее время многие предприниматели предпочитают нанимать высококвалифицированных специалистов, которые могут работать на нескольких должностях, кроме того, различные компании применяют все более совершенные методы стимулирования труда, а также направляют своих работников на курсы переподготовки.
Также в последнее время все чаще отечественные предприниматели стремятся ввести более совершенную механизацию труда, которая позволяет получить качественный продукт при небольших издержках.
Одним из путей повышения прибыли также является экономия электроэнергии при работе энергоемких производств, а также более тщательно разработанная технология, которая позволяет существенно снизить брак при производстве. Стоит отметить, что многие предприятия вкладывают все большие средства в различные научные и опытно-конструкторские разработки, которые с течением времени также могут принести существенный доход компании.
Также пути повышения прибыли и рентабельности подразумевают увеличение продаж готовой продукции, которое может быть достигнуто несколькими способами. В настоящее время все больше компаний уделяют повышенное вниманию маркетингу, что позволяет им не только выбирать товары, которые представляют интерес для потребителей, но и продвигать их на рынок.
В некоторых случаях предприятия обращаются в консалтинговые агентства, которые оказывают услуги по оценке коммерческой деятельности компании, а также дают рекомендации по различным путям повышения прибыли и рентабельности компании.
Основными источниками резервов повышения уровня рентабельности продукции является увеличение суммы прибыли   от реализации продукции, снижение себестоимости товарной продукции. 
Резервы увеличения суммы получаемой прибыли определяются по каждому виду продукции. Основными источниками увеличения суммы прибыли являются:
- увеличение объема реализации продукции;
- снижение ее себестоимости;
- повышение качества;
- реализация продукции на более выгодных рынках сбыта и т.д.
При подсчете резервов роста прибыли за счет возможного роста объема реализации используются  результаты анализа выпуска  и  реализации  продукции.
На рисунке 1 изображены источники резервов повышения прибыли предприятия.
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Рисунок 1– Источники резерва увеличения прибыли

Для подсчета резервов увеличения рентабельности продаж  может  быть  использована  следующая  формула:

   ,				   (1)

где:		-	резерв  роста  рентабельности;

	-	рентабельность  возможная;

	-	рентабельность  фактическая;

	-	фактическая  сумма  прибыли;

	-	резерв  роста  прибыли  от  реализации  продукции;

	-	возможная себестоимость продукции с учетом выявленных  резервов;

	-	фактическая сумма затрат по реализованной продукции.
Поиск резервов повышения эффективности использования всех видов имеющихся ресурсов - одна из важнейших задач любого производства. Выявлять и практически использовать эти резервы можно только с помощью тщательного финансового экономического анализа.
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Финансовое состояние – важнейшая характеристика экономической̆ деятельности предприятия. Оно определяет конкурентоспособность предприятия, его потенциал в деловом сотрудничестве, оценивает, в какой̆ степени гарантированы экономические интересы самого предприятия и его партнёров по финансовым и другим отношениям. 
Основными факторами, определяющими финансовое состояние, являются, во-первых, выполнение финансового плана и пополнение собственного оборотного капитала по мере возникновения потребности за счёт прибыли и, во-вторых, скорость оборачиваемости оборотных средств (активов).
Основные задачи анализа финансового состояния – определить его благополучие, изучить причины улучшения или ухудшения за период, подготовить рекомендации по повышению финансовой̆ устойчивости и платёжеспособности предприятия. Эти задачи решаются путем исследования динамики абсолютных и относительных финансовых показателей̆. Анализ разбивается на следующие блоки: 
- структурный̆ анализ активов и пассивов; 
- анализ финансовой̆ устойчивости, характеризующийся удовлетворительной̆ и неудовлетворительной̆ структурой̆ баланса и отражающей̆ финансовые результаты хозяйственной̆ деятельности; 
- анализ ликвидности предприятия, под которой̆ понимается степень покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в денежные средства (ликвидность активов) соответствует сроку погашения обязательств; 
- анализ платёжеспособности, т.е. способности предприятия вовремя удовлетворять платёжные требования поставщиков, возвращать кредиты и займы (кредитоспособность) и другие платежи. 
Сущность и факторы финансового состояния предприятия
(внутренние и внешние)
Анализ состава, структуры и динамики имущества предприятия. Оценка структуры активов
Анализ финансового состояния по данным бухгалтерского баланса и других форм финансовой отчетности
Сущность и факторы финансового предприятия
(внутренние и внешние)
Система финансовых коэффициентов, характеризующих финансовое состояние предприятия
Показатели рентабельности
Показатели финансовой устойчивости
Показатели ликвидности
Показатели платежеспособности

Рисунок 2 – Факторы и показатели финансового состояния предприятия

Критериальными показателями, в которых проявляется текущее финансовое состояние организации, выступают её платёжеспособность и ликвидность. 
Внешним проявлением финансовой устойчивости предприятия является его платёжеспособность. Предприятие считается платёжеспособным, если имеющиеся у него денежные средства, краткосрочные финансовые вложения (ценные бумаги, временная финансовая помощь другим предприятиям) и активные расчёты (расчёты с дебиторами) покрывают его краткосрочные обязательства. 
Платёжеспособность предприятия – способность вовремя удовлетворять платёжные требования поставщиков оборудования, сырья и материалов в соответствии с хозяйственными договорами, возвращать кредиты, производить оплату труда персонала, вносить платежи в бюджет.
От понятия «платёжеспособность» следует отличать понятие «кредитоспособность». Кредитоспособность – это система условий, определяющих способность предприятия привлекать кредит в разных формах, выполняя все связанные с ним финансовые обязательства в полном объёме и в предусмотренные сроки.
Платёжеспособность характеризует возможность предприятия своевременно погасить платёжные обязательства наличными денежными средствами.
Таким образом, основными признаками платёжеспособности являются:
- наличие в достаточном объёме средств на расчётном счёте;
- отсутствие просроченной кредиторской задолженности.
Платёжеспособным принято считать предприятие, у которого активы больше, чем внешние обязательства. Расчёт платежеспособности проводится на конкретную дату. Эта оценка субъективна и может быть выполнена с различной степенью точности. Для подтверждения платёжеспособности проверяют: наличие денежных средств на рублёвых и валютных счетах предприятия, краткосрочные финансовые вложения.
Анализ платёжеспособности осуществляется путем соизмерения наличия и поступления средств с платежами первой необходимости. Наиболее чётко платёжеспособность выявляется при анализе её за короткий срок (неделю, полмесяца).
Анализ платёжеспособности необходим не только для предприятия с целью оценки и прогнозирования финансовой деятельности, но и для внешних инвесторов (банков). Прежде чем выдавать кредит, банк должен удостовериться в кредитоспособности заёмщика. То же должны сделать и предприятия, которые хотят вступить в экономические отношения друг с другом. Особенно важно знать о финансовых возможностях партнёра, если возникает вопрос о предоставлении ему коммерческого кредита или отсрочки платежа.
Платёжеспособность оказывает положительное влияние на выполнение производственных планов и обеспечение нужд производства необходимыми ресурсами. Поэтому платёжеспособность как составная часть хозяйственной деятельности предприятия направлена на обеспечение планомерного поступления и расходования денежных ресурсов, выполнение расчётной дисциплины, достижение рациональных пропорций собственного и заёмного капитала и наиболее эффективного его использования.
Финансовое состояние в плане платёжеспособности может быть весьма изменчивым, причём со дня на день: ещё вчера предприятие было платёжеспособным, однако сегодня ситуация кардинально изменилась, пришло время расплатиться с очередным кредитором, а у предприятия нет денег на счёте, т.к. не поступил своевременно платёж за поставленную ранее продукцию. Другими словами, оно стало неплатёжеспособным из-за финансовой недисциплинированности своих дебиторов.
Такие пиковые ситуации имеют место в коммерческих организациях, по каким-либо причинам не поддерживающих в достаточном объеме страхового запаса денежных средств на расчетном счёте.
Чтобы выжить в условиях рыночной экономики и не допустить банкротства предприятия, нужно хорошо знать, как управлять финансами, какой должна быть структура капитала по составу и источникам образования, какую долю должны занимать собственные средства, а какую – заёмные.
В соответствии с Федеральным законом от 26 октября 2002 г. № 127-ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» (с изменениями от 22 августа, 29, 31 декабря 2004г., 24 октября 2005г., 18 июля, 18 декабря 2006г., 5 февраля, 26 апреля, 19 июля, 2 октября, 1 декабря 2007г.), неплатёжеспособным считается такое предприятие, которое неспособно в полном объёме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей в течение трёх месяцев с момента наступления даты платежа.
Неплатёжеспособным может считаться предприятие, где наблюдается постоянное отсутствие денежных средств. В этом случае следует осторожно подходить к оценке неплатёжеспособности, она может временной или длительной. Причины такого состояния обычно связаны с недостаточной обеспеченностью финансовыми ресурсами, с невыполнением плана реализации продукции, с нерациональной структурой оборотных средств, с несвоевременным поступлением платежей от контрактов и др. 
Важными факторами, определяющими платёжеспособность предприятия, являются своевременное осуществление операций, зафиксированных в финансовом плане, пополнение по мере возникновения потребности собственного оборотного капитала за счёт прибыли и увеличения скорости оборота оборотных средств (активов).
Таким образом, предприятие является платёжеспособным при условии наличия свободных денежных ресурсов, достаточных для погашения имеющихся обязательств.
Предприятие может быть платёжеспособным при отсутствии необходимой суммы свободных денежных средств, если для расчётов с кредиторами оно способно реализовать свои текущие активы.
В процессе анализа платёжеспособности в целях финансового планирования на перспективу составляют баланс платежей. В активе этого баланса указывают показатели неплатежей: краткосрочная задолженность по кредитам и расчетным документам поставщиков, недоимки в бюджет и прочие неплатежи (невыплата заработной платы и т.п.).




[bookmark: _Toc92500296]ГЛАВА 2 АНАЛИЗ ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ АО «ОЛИВЕСТА»
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Московский завод "Оливеста" - лидер лакокрасочного производства России, стран СНГ и зарубежья, партнер, достойный высочайшего доверия и гражданского уважения. АО «Оливеста» - это современное предприятие, оснащенное высокотехнологичным оборудованием. У предприятия в распоряжении две современные лаборатории, мастерская по подбору цвета, цех алкидных материалов, цех водных материалов, цех для производства олиф, цех производства лаков и антисептиков, различные складские сооружения для хранения жидкого и твердого сырья.
Рынок красок в РФ в последние пять лет является активно растущим (см. рисунок 3, 4).
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Рисунок 3 - Темпы роста основных показателей рынка красок и лаков в 2017-2021 гг.[footnoteRef:7] [7:  ФТС РФ ] 
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Рисунок 4 – Сальдо торгового баланса рынка красок и лаков в России 2017-2021 гг. в натуральном и стоимостном выражении

На рисунках представлены изменения состояния рынка исходя из поставок (источник ФТС РФ) и объемов продаж в России. Отмечается спад в период 2019 – 2021 годов, что связано с изменение политической и экономической ситуации – в первую очередь из-за пандемии, а также в связи с экономическими санкциями в отношении России. Но необходимо отметить, что рынок является активно растущим. 
Рынок на данный момент является расширяющимся, в связи с этим у предприятия огромные перспективы в наращивании производственных мощностей. Кроме того, на предприятии в 2016 - 2017 годах была проведена модернизация оборудования, капитальный ремонт помещений. 
Одним из направлений стратегии развития является использование «зеленых» финансов, то есть переход к более экологичному производству, снижению выбросов, выработка инновационных экологичных материалов.
Все это приводит к высокому уровню конкурентоспособности, возможностям захвата новых рынков сбыта, возможностям получения государственной поддержки по поставкам в соответствии с программами «Жилье и городская среда», «Экология».
Для определения перспектив роста предприятия необходимо провести финансовый анализ деятельности. 
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Таблица 2
Состав и структура активов АО «Оливеста» за 2018 г.
	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Изменение
	В процентах к началу года

	 
	 
	 
	(+;-)
	 

	Всего имущества, тыс. руб.
	89025
	119775
	30750
	134,54%

	в том числе
	 
	 
	 
	 

	1. Внеоборотные активы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	24 936
	27 883
	2947
	111,82%

	в процентах к имуществу, %
	28,01%
	23,28%
	-4,73%
	83,11%

	из них:
	 
	 
	 
	 

	1.2. Основные средства
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	24 773
	27 883
	3110
	112,55%

	в процентах к имуществу, %
	27,83%
	23,28%
	-4,55%
	83,66%

	в процентах к внеоборотным активам, %
	99,35%
	100,00%
	0,65%
	100,66%

	2. Оборотные активы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	64 089
	91 892
	27803
	143,38%

	в процентах к имуществу, %
	71,99%
	76,72%
	4,73%
	106,57%

	из них
	 
	 
	 
	 

	2.1. Материальные активы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	19 745
	26 774
	7029
	135,60%

	в процентах к имуществу, %
	22,18%
	22,35%
	0,17%
	100,79%

	в процентах к оборотным активам, %
	30,81%
	29,14%
	-1,67%
	94,57%

	2.2. Дебиторская задолженность
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	43951
	64410
	20459
	146,55%

	в процентах к имуществу, %
	49,37%
	53,78%
	4,41%
	108,93%

	в процентах к оборотным активам, %
	68,58%
	70,09%
	1,52%
	102,21%

	2.3. Денежные средства
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	268
	378
	110
	141,04%

	в процентах к имуществу, %
	0,30%
	0,32%
	0,01%
	104,83%

	в процентах к оборотным активам, %
	0,42%
	0,41%
	-0,01%
	98,37%



За 2018 год активы предприятия выросли на 30750 тыс. руб., что составило 34,54% прироста. При этом наибольший прирост показали оборотные активы предприятия – на 43,38%, при этом в структуре оборотных активов наибольшую долю занимает дебиторская задолженность. Ее доля на конец 2018 года составила 53,78% от всего актива баланса, и соответственно 70,09% от суммы оборотных активов.
Внеоборотные активы представлены исключительно основными средствами, их доля в имуществе на конец 2018 года составила соответственно 23,28%.
Таблица 3
Состав и структура активов АО «Оливеста» за 2019 г.
	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Изменение
	В процентах к началу года

	 
	 
	 
	(+;-)
	 

	Всего имущества, тыс. руб.
	119775
	115787
	-3988
	96,67%

	в том числе
	 
	 
	 
	 

	1. Внеоборотные активы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	27 883
	46 494
	18611
	166,75%

	в процентах к имуществу, %
	23,28%
	40,15%
	16,88%
	172,49%

	из них:
	 
	 
	 
	 

	1.2. Основные средства
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	27 883
	44 778
	16895
	160,59%

	в процентах к имуществу, %
	23,28%
	38,67%
	15,39%
	166,12%

	в процентах к внеоборотным активам, %
	100,00%
	96,31%
	-3,69%
	96,31%

	2. Оборотные активы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	91892
	69293
	-22599
	75,41%

	в процентах к имуществу, %
	76,72%
	59,85%
	-16,88%
	78,00%

	из них
	 
	 
	 
	 

	2.1. Материальные активы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	26 774
	19 420
	-7354
	72,53%

	в процентах к имуществу, %
	22,35%
	16,77%
	-5,58%
	75,03%

	в процентах к оборотным активам, %
	29,14%
	28,03%
	-1,11%
	96,19%

	2.2. Дебиторская задолженность
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	64 410
	49 259
	-15151
	76,48%

	в процентах к имуществу, %
	53,78%
	42,54%
	-11,23%
	79,11%

	в процентах к оборотным активам, %
	70,09%
	71,09%
	0,99%
	101,42%

	2.3. Денежные средства
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	378
	117
	-261
	30,95%

	в процентах к имуществу, %
	0,32%
	0,10%
	-0,21%
	32,02%

	в процентах к оборотным активам, %
	0,41%
	0,17%
	-0,24%
	41,05%



За период 2019 года отмечается существенный рост основных средств предприятия, что связано с закупкой новой производственной линии и введением ее в эксплуатацию. Доля основных средств составила на конец года 38,67% в валюте баланса. При этом общее изменение за год составило 18611 тыс. рублей, или прирост в размере 60,59%. В оборотных активах отмечается снижение суммы и доли величины материальных запасов, а также дебиторской задолженности. При этом дебиторская задолженность на конец года сократилась на 15151 тыс. руб., или на 23,52%.
Величина запасов соответственно сократилась на 7354 тыс. руб., и на 27,47%

Таблица 4
Состав и структура активов АО «Оливеста» за 2020 г.
	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Изменение
	В процентах к началу года

	 
	 
	 
	(+;-)
	 

	Всего имущества, тыс. руб.
	115787
	130224
	14437
	112,47%

	в том числе
	 
	 
	 
	 

	1. Внеоборотные активы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	46 494
	42 734
	-3760
	91,91%

	в процентах к имуществу, %
	40,15%
	32,82%
	-7,34%
	81,72%

	из них:
	 
	 
	 
	 

	1.2. Основные средства
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	44 778
	41 018
	-3760
	91,60%

	в процентах к имуществу, %
	38,67%
	31,50%
	-7,17%
	81,45%

	в процентах к внеоборотным активам, %
	96,31%
	95,98%
	-0,32%
	99,66%

	2. Оборотные активы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	69 293
	87 490
	18197
	126,26%

	в процентах к имуществу, %
	59,85%
	67,18%
	7,34%
	112,26%

	из них
	 
	 
	 
	 

	2.1. Материальные активы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	19 420
	9 713
	-9707
	50,02%

	в процентах к имуществу, %
	16,77%
	7,46%
	-9,31%
	44,47%

	в процентах к оборотным активам, %
	28,03%
	11,10%
	-16,92%
	39,61%

	2.2. Дебиторская задолженность
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	49 259
	53 176
	3917
	107,95%

	в процентах к имуществу, %
	42,54%
	40,83%
	-1,71%
	95,98%

	в процентах к оборотным активам, %
	71,09%
	60,78%
	-10,31%
	85,50%

	2.3. Денежные средства
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	117
	510
	393
	435,90%

	в процентах к имуществу, %
	0,10%
	0,39%
	0,29%
	387,57%

	в процентах к оборотным активам, %
	0,17%
	0,58%
	0,41%
	345,24%



В 2020 году рост имущества составил 14437 тыс. руб., или 12,47%. При этом основной прирост происходит за счет величины дебиторской задолженности, так сумма ее за год выросла на 3917 тыс. руб., прирост составил 7,95%. При этом такие статьи как основные средства, материальные запасы испытывают снижение.
Структура изменения актива баланса АО «Оливеста» в динамике представлена на рисунке 5.
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Рисунок 5 – Изменение структуры баланса АО «Оливеста» в динамике, в%
Таблица 5
Показатели эффективности использования основных средств
	Показатели
	Ед. изм.
	2018
	2019
	2020

	Фондоотдача основных средств
	руб./руб.
	10,07
	5,00
	4,78

	Абсолютное изменение среднегодовой балансовой величины основных средств
	тыс. руб.
	3 110
	16 895
	-3 760

	Относительная экономия (-) или перерасход (+) основных средств за год (за счет изменения объемов продаж)
	тыс. руб.
	
	-16326
	-29763

	Абсолютное изменение выручки от продаж
	тыс. руб.
	265168
	-83547
	23458

	Изменение выручки от продаж за счет экстенсивных факторов
	тыс. руб.
	31323
	84460
	-17975

	Изменение выручки от продаж за счет интенсивных факторов
	тыс. руб.
	233845
	-168007
	41433



В таблице 5 представлены показатели эффективности использования основных средств. Предприятие в 2020 году повысило интенсификацию производства. Рост выручки за счет повышения производительности труда составил 41433 тыс. руб.
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Проанализируем источники формирования имущества АО «Оливеста».
Таблица 6
Состав и структура источников финансирования АО «Оливеста» в 2018 г.
	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Изменение
	В процентах к началу года

	Всего источников средств, тыс. руб.
	89025
	119775
	30750
	134,54%

	в том числе
	 
	 
	 
	 

	1. Собственный капитал
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	17541
	22724
	5183
	129,55%

	в процентах ко всем источникам, %
	19,70%
	18,97%
	-0,73%
	96,29%

	из них:
	 
	 
	 
	 

	1.1. Уставный капитал
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	1 000
	1 000
	0
	100,00%

	в процентах ко всем источникам, %
	1,12%
	0,83%
	-0,29%
	74,33%

	в процентах к собственному капиталу, %
	5,70%
	4,40%
	-1,30%
	77,19%

	1.3. Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	16 491
	21 674
	5183
	131,43%

	в процентах ко всем источникам, %
	18,52%
	18,10%
	-0,43%
	97,69%

	в процентах к собственному капиталу, %
	94,01%
	95,38%
	1,37%
	101,45%

	2. Заемные источники
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	71484
	97051
	25567
	135,77%

	в процентах ко всем источникам, %
	80,30%
	81,03%
	0,73%
	100,91%

	из них:
	 
	 
	 
	 

	2.2. Краткосрочные кредиты и займы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	28545
	36753
	8208
	128,75%

	в процентах ко всем источникам, %
	32,06%
	30,69%
	-1,38%
	95,70%

	в процентах к заемным источникам, %
	39,93%
	51,41%
	11,48%
	128,75%

	2.3. Кредиторская задолженность
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	42939
	60298
	17359
	140,43%

	в процентах ко всем источникам, %
	48,23%
	50,34%
	2,11%
	104,38%

	в процентах к заемным источникам, %
	60,07%
	84,35%
	24,28%
	140,43%



В соответствии с произведенными расчетами отметим, что основную долю в составе капитала АО «Оливеста» составляют заемные источники финансирования, более 80%, при этом доля краткосрочных кредитов и займов в имуществе за 2018 год сократилась с 32,06% до 30,69%, а доля кредиторской задолженности выросла с 48,23% до 50,34%.

Таблица 7
Состав и структура источников финансирования АО «Оливеста» в 2019 г.
	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Изменение
	В процентах к началу года

	Всего источников средств, тыс. руб.
	119775
	115787
	-3988
	96,67%

	в том числе
	 
	 
	 
	 

	1. Собственный капитал
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	22724
	27608
	4884
	121,49%

	в процентах ко всем источникам, %
	18,97%
	23,84%
	4,87%
	125,68%

	из них:
	 
	 
	 
	 

	1.1. Уставный капитал
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	1 000
	1 000
	0
	100,00%

	в процентах ко всем источникам, %
	0,83%
	0,86%
	0,03%
	103,44%

	в процентах к собственному капиталу, %
	4,40%
	3,62%
	-0,78%
	82,31%

	1.3. Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	21 674
	26 558
	4884
	122,53%

	в процентах ко всем источникам, %
	18,10%
	22,94%
	4,84%
	126,75%

	в процентах к собственному капиталу, %
	95,38%
	96,20%
	0,82%
	100,86%

	2. Заемные источники
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	97051
	88179
	-8872
	90,86%

	в процентах ко всем источникам, %
	81,03%
	76,16%
	-4,87%
	93,99%

	из них:
	 
	 
	 
	 

	2.2. Краткосрочные кредиты и займы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	36 753
	41 538
	4785
	113,02%

	в процентах ко всем источникам, %
	30,69%
	35,87%
	5,19%
	116,91%

	в процентах к заемным источникам, %
	37,87%
	47,11%
	9,24%
	124,39%

	2.3. Кредиторская задолженность
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	60 298
	46 641
	-13657
	77,35%

	в процентах ко всем источникам, %
	50,34%
	40,28%
	-10,06%
	80,01%

	в процентах к заемным источникам, %
	62,13%
	52,89%
	-9,24%
	85,13%



За 2019 год произошли структурные изменения, доля заемных источников финансирования в общем имуществе снизилась на 9,14%. В основном за счет роста нераспределенной прибыли на 4884 тыс. руб., что составило 22,53% прироста. В структуре заемных источников финансирования отмечается рост краткосрочных кредитов на 4785 тыс. руб. или 13,02%, а также снижение доли и суммы кредиторской задолженности.

Таблица 8
Состав и структура источников финансирования АО «Оливеста» в 2019 г.
	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Изменение
	В процентах к началу года

	Всего источников средств, тыс. руб.
	115787
	130224
	14437
	112,47%

	в том числе
	 
	 
	 
	 

	1. Собственный капитал
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	27608
	32493
	4885
	117,69%

	в процентах ко всем источникам, %
	23,84%
	24,95%
	1,11%
	104,65%

	из них:
	 
	 
	 
	 

	1.1. Уставный капитал
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	1 000
	1 000
	0
	100,00%

	в процентах ко всем источникам, %
	0,86%
	0,77%
	-0,10%
	88,91%

	в процентах к собственному капиталу, %
	3,62%
	3,08%
	-0,54%
	84,97%

	1.3. Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	26 558
	31 443
	4885
	118,39%

	в процентах ко всем источникам, %
	22,94%
	24,15%
	1,21%
	105,27%

	в процентах к собственному капиталу, %
	96,20%
	96,77%
	0,57%
	100,59%

	2. Заемные источники
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	88179
	97731
	9552
	110,83%

	в процентах ко всем источникам, %
	76,16%
	75,05%
	-1,11%
	98,55%

	из них:
	 
	 
	 
	 

	2.2. Краткосрочные кредиты и займы
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	41538
	25481
	-16057
	61,34%

	в процентах ко всем источникам, %
	35,87%
	19,57%
	-16,31%
	54,54%

	в процентах к заемным источникам, %
	47,11%
	26,07%
	-21,03%
	55,35%

	2.3. Кредиторская задолженность
	 
	 
	 
	 

	в тыс. руб.
	46641
	20623
	-26018
	44,22%

	в процентах ко всем источникам, %
	40,28%
	15,84%
	-24,45%
	39,31%

	в процентах к заемным источникам, %
	52,89%
	21,10%
	-31,79%
	39,89%



В 2020 году тенденция 2019 года в целом сохранилась, но отмечается сокращение кредиторской задолженности.
На рисунке 6 представлена динамика изменения соотношения собственных и заемных средств предприятия.
[image: ]
Рисунок 6 – Динамика структуры источников финансирования АО «Оливеста» в 2018-2020 гг, в%

Таким образом положительным фактором является рост суммы и доли собственных средств АО «Оливеста» в динамике.
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Проанализируем структуру доходов и расходов АО «Оливеста» за период 2018 – 2020 гг.
Таблица 9
Состав и структура финансовых результатов в динамике, тыс. руб.
	Показатели
	Абсолютные величины, тыс. руб.
	Изменения абсолютных величин к предыдущему году, тыс. руб.

	 
	2018
	2019
	2020
	2018
	2019
	2020

	Доходы
	265 168
	181 621
	205 079
	
	-83 547
	23 458

	в том числе
	 
	 
	 
	
	 
	 

	от обычных видов деятельности
	265 168
	181 621
	205 079
	
	-83 547
	23 458

	прочие
	0
	0
	0
	
	0
	0

	Расходы, в том числе
	259 985
	176 737
	200 194
	
	-83 248
	23 457

	в том числе
	 
	 
	 
	
	 
	 

	от обычных видов деятельности
	257 582
	175 516
	198 973
	
	-82 066
	23 457

	прочие
	1 107
	0
	0
	
	-1 107
	0

	налог на прибыль
	1 296
	1 221
	1 221
	
	-75
	0

	Чистая прибыль (убыток)
	5 183
	4 884
	4 885
	
	-299
	1



Доходы АО «Оливеста» представлены исключительно доходами от основной деятельности, при этом себестоимость в связи с применением упрощенной формы налогообложения не делится на виды – коммерческие, управленческие, материальные и прочие. Поэтому отметим лишь следующие факты. 
В 2019 году был значительный спад в объемах продаж, однако, предприятие сумело сохранить необходимый размер прибыли. 

Таблица 10
Показатели рентабельности АО «Оливеста» в динамике за 2018 – 2020 гг.
	Показатели рентабельности
	2018
	2019
	2020

	Рентабельность продаж по прибыли от продаж (ROS)
	2,86%
	3,36%
	2,98%

	Рентабельность по чистой прибыли (Индекс чистой прибыли к выручке от продаж)
	1,95%
	2,69%
	2,38%

	Рентабельность активов (ROA)
	 
	 
	 

	по прибыли до налогообложения
	5,41%
	5,27%
	4,69%

	по чистой прибыли
	4,33%
	4,22%
	3,75%

	Рентабельность собственного капитала (ROE)
	22,81%
	17,69%
	15,03%

	Рентабельность инвестируемого (используемого) капитала
	22,81%
	17,69%
	15,03%



В целом рентабельность продаж сохраняется на постоянном уровне – около 3%, при этом рентабельность собственного капитала в динамике составляет от 22,81% ( в 2018г) до 15,03% (в 2020г). Такой спад можно объяснить и снижением объемов продаж, а также ростом собственного капитала за счет нераспределенной прибыли.
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[bookmark: _Toc92500302]3.1 Ключевые проблемы деятельности

В ходе анализа были выявлены «больные статьи» баланса предприятия. Необходимо провести более глубокий анализ для завершения анализа финансово-хозяйственной деятельности.
Таблица 11
Величина собственных оборотных средств предприятия в динамике
	Показатели
	2017
	2018
	Изменения
	в % к 2017
	2019
	Изменения
	в % к 2018
	2020
	Изменения
	в % к 2019

	1. Капитал и резервы
	17541
	22724
	5183
	129,55
	27608
	4884
	121,49
	32493
	4885
	117,69

	2. Внеоборотные активы
	24936
	27883
	2947
	111,82
	46494
	18611
	166,75
	42734
	-3760
	91,91

	3. Собственные оборотные средства (стр. 1 - стр. 2)
	-7395
	-5159
	2236
	69,76
	-18886
	-13727
	366,08
	-10241
	8645
	54,23

	в % к собственному капиталу
	-42,16
	-22,70
	19,46
	53,85
	-68,41
	-45,70
	301,32
	-31,52
	36,89
	46,07

	в % к оборотным активам
	-11,54
	-5,61
	5,92
	48,66
	-27,26
	-21,64
	485,47
	-11,71
	15,55
	42,95



Величина собственных оборотных средств (активов) является показателем финансовой устойчивости предприятия. На нормативный показатель, а именно наличие таковых АО «Оливеста» не вышло в рассматриваемом периоде, более того отмечается тенденция к снижению .
Таблица 12
Динамика собственных оборотных средств АО «Оливеста»
	На конец года
	Собственные оборотные средства, тыс. руб.
	Абсолютные изменения, тыс. руб.
	Темпы роста, %
	Удельный вес собственных оборотных средств, %

	
	
	базисные
	цепные
	базисные
	цепные
	в оборотных активах
	в запасах

	2017
	-7395
	0
	0
	100,00
	100,00
	-11,54
	-37,45

	2018
	-5159
	2236
	2236
	69,76
	69,76
	-5,61
	-19,27

	2019
	-18886
	-11491
	-13727
	255,39
	366,08
	-27,26
	-97,25

	2020
	-10241
	-2846
	8645
	138,49
	54,23
	-11,71
	-105,44



Таблица 13
Коэффициенты участия собственных оборотных средств в структуре активов АО «Оливеста»
	Показатели
	Рекомендуемое значение
	2017
	2018
	2019
	2020

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	≥ 0,1
	-0,08
	-0,04
	-0,16
	-0,08

	Коэффициент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами
	0,6-0,8
	-0,37
	-0,19
	-0,97
	-1,05

	Коэффициент маневренности
	0,2-0,5
	-0,42
	-0,23
	-0,68
	-0,32

	Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных активов
	-
	2,57
	3,30
	1,49
	2,05



Сами коэффициенты в данном случае не имеют экономического смысла, так как принимают отрицательные значения, необходимо провести анализ лишь их динамики. Динамика характеризуется отрицательным трендом.
Данная ситуация связана в первую очередь с неправильным выбором структуры капитала, а также с излишней величиной запасов.
Таблица 14
Абсолютные показатели ликвидности баланса, 2018 г.
	Актив
	На начало года
	На конец года
	Пассив
	На начало года
	На конец года

	
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу
	
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу

	А1
	268
	0,30%
	378
	0,32%
	П1
	42 939
	48,23%
	60 298
	50,34%

	А2
	43 951
	49,37%
	64 410
	53,78%
	П2
	28 545
	32,06%
	36 753
	30,69%

	АЗ
	19 870
	22,32%
	27 104
	22,63%
	ПЗ
	0
	0,00%
	0
	0,00%

	А4
	24 936
	28,01%
	27883
	23,28%
	П4
	17 541
	19,70%
	22 724
	18,97%

	Итого
	89 025
	100,00%
	119 775
	100,00%
	Итого
	89 025
	100,00%
	119 775
	100,00%



Таблица 15
Абсолютные показатели ликвидности баланса, 2019 г.
	Актив
	На начало года
	На конец года
	Пассив
	На начало года
	На конец года

	
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу
	
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу

	А1
	378
	0,32%
	117
	0,10%
	П1
	60 298
	50,34%
	46 641
	40,28%

	А2
	64 410
	53,78%
	49 259
	42,54%
	П2
	36 753
	30,69%
	41 538
	35,87%

	АЗ
	27 104
	22,63%
	19 917
	17,20%
	ПЗ
	0
	0,00%
	0
	0,00%

	А4
	27 883
	23,28%
	46494
	40,15%
	П4
	22 724
	18,97%
	27 608
	23,84%

	Итого
	119 775
	100,00%
	115 787
	100,00%
	Итого
	119 775
	100,00%
	115 787
	100,00%



Таблица 16
Абсолютные показатели ликвидности баланса, 2020 г.
	Актив
	На начало года
	На конец года
	Пассив
	На начало года
	На конец года

	
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу
	
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу
	сумма, тыс. руб.
	уд.вес в % к итогу

	А1
	117
	0,10%
	510
	0,39%
	П1
	46 641
	40,28%
	20 623
	15,84%

	А2
	49 259
	42,54%
	76 601
	58,82%
	П2
	41 538
	35,87%
	77 108
	59,21%

	АЗ
	19 917
	17,20%
	10 379
	7,97%
	ПЗ
	0
	0,00%
	0
	0,00%

	А4
	46 494
	40,15%
	42734
	32,82%
	П4
	27 608
	23,84%
	32 493
	24,95%

	Итого
	115 787
	100,00%
	130 224
	100,00%
	Итого
	115 787
	100,00%
	130 224
	100,00%



В соответствии со структурой активов и пассивов предприятия по укрупненным группам очевидно, что предприятие платежеспособно, то есть недостаток денежных средств по наиболее ликвидным активам перекрывается следующей группой активов.
Таблица 17
Относительные показатели ликвидности
	Наименование показателя
	2017
	2018
	2019
	2020
	Рекомендуемые значения

	Коэффициент текущей ликвидности
	0,90
	0,95
	0,79
	0,90
	От 1 до 2

	Коэффициент быстрой ликвидности
	0,62
	0,67
	0,56
	0,79
	От 0,7 до 1

	
	
	
	
	
	

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,00
	0,00
	0,00
	0,01
	> 0,2



Предприятие ликвидно, так как показатели в течение всего периода соответствуют нормативным значениям.
Таблица 18
Показатели деловой активности АО «Оливеста»
	Наименование показателя
	2018
	2019
	2020

	Коэффициент оборачиваемости активов
	2,54
	1,54
	1,67

	Коэффициент оборачиваемости оборотных активов
	3,40
	2,25
	2,62

	Коэффициент оборачиваемости запасов
	0,00
	7,86
	12,47

	Средний возраст запасов
	
	46,42
	29,27

	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	4,89
	3,20
	4,00

	Период оборота дебиторской задолженности
	74,58
	114,22
	91,16

	Операционный цикл
	
	160,64
	120,43

	Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности
	5,14
	3,40
	6,10

	Средний срок погашения кредиторской задолженности
	71,05
	107,46
	59,86

	Финансовый цикл
	
	53,18
	60,57



Показатели деловой активности в течение всего периода соответствуют средним по отрасли, но отметим их снижение, в связи с ростом запасов и дебиторской задолженности, а также снижением выручки.
Таблица 19
Определение типа финансовой ситуации
	Показатели
	2017
	2018
	2019
	2020

	Собственный капитал
	17541
	22724
	27608
	32493

	Внеоборотные активы
	24936
	27883
	46494
	42734

	Наличие собственных оборотных средств (Ес)
	-7395
	-5159
	-18886
	-10241

	Долгосрочные обязательства
	0
	0
	0
	0

	Наличие собственных оборотных средств и долгосрочных заемных источников формирования запасов (Ет)
	-7395
	-5159
	-18886
	-10241

	Краткосрочные кредиты и займы
	28545
	36753
	41538
	25481

	Общая величина основных источников формирования запасов и затрат (ЕΣ)
	21150
	31594
	22652
	15240

	Общая величина запасов (Z)
	19745
	26774
	19420
	9713

	Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств для формирования запасов (± Ес)
	-27140
	-31933
	-38306
	-19954

	Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств и долгосрочных заемных источников для формирования запасов (± ET)
	-27140
	-31933
	-38306
	-19954

	Излишек (+) или недостаток (-) основных источников формирования запасов (± EΣ)
	1405
	4820
	3232
	5527

	Трехкомпонентный показатель типа финансовой ситуации
	(0,0,0)
	(0,0,0)
	(0,0,0)
	(0,0,0)


Во все рассматриваемые периоды финансовая ситуация на предприятии является кризисной.
Таблица 20
Показатели финансовой независимости
	Наименование показателя
	2017
	2018
	2019
	2020
	Рекомендуемые значения

	Коэффициент автономии (финансовой независимости)
	0,20
	0,19
	0,24
	0,25
	≥ 0,5

	Коэффициент финансовой зависимости
	4,08
	4,27
	3,19
	3,01
	≤ 0,7

	Коэффициент долгосрочной финансовой независимости
	0,20
	0,19
	0,24
	0,25
	0,6 – 0,9



Предприятие зависимо от внешних источников финансирования.
Таблица 21
Модель Альтмана
	Показатели
	2018
	2019
	2020

	Всего активов, тыс. руб.
	119775
	115787
	130224

	Собственные оборотные средства, тыс. руб.
	-5159
	-18886
	-10241

	Прибыль до налогообложения, тыс. руб.
	6479
	6105
	6106

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	5 183
	4 884
	4 885

	Собственный капитал, тыс. руб.
	22724
	27608
	32493

	Заемные средства, тыс. руб.
	97051
	88179
	97731

	Выручка от продаж, тыс. руб.
	265 168
	181 621
	205 079

	Доля собственных оборотных средств в активах (XI)
	-0,04
	-0,16
	-0,08

	Рентабельность активов, исчисленная по чистой прибыли (Х2)
	0,04
	0,04
	0,04

	Рентабельность активов, исчисленная по прибыли до налогообложения (ХЗ)
	0,05
	0,05
	0,05

	Соотношение собственного капитала и заемных средств (Х4)
	0,23
	0,31
	0,33

	Коэффициент оборачиваемости активов (Х5)
	2,21
	1,57
	1,57

	Показатель вероятности банкротства (Z)
	2,54
	1,79
	1,89

	Вероятность банкротства
	Высокая
	Очень высокая
	Высокая



Таблица 22
Нормативные значения модели Альтмана
	Значение Z
	Вероятность банкротства

	Менее 1,81 
	Очень высокая 

	От 1,81 до 2,7 
	Высокая

	От 2,7 до 2,99 
	Вероятность невелика 

	Более 2,99 
	Вероятность ничтожна, очень низкая 



Таким образом, для предприятия характерна высокая вероятность банкротства.
Итак, на основании выявленных проблем необходимо предложить предприятию в качестве основных мероприятий – изменение политики в отношении дебиторской задолженности и материальных запасов с целью их сокращения, а также – изменение структуры капитала в сторону сокращения кредиторской задолженности и краткосрочных кредитов и замены их долгосрочными источниками финансирования, как минимум, долгосрочными кредитами.
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Рассмотрим варианты изменения состава оборотных активов и структуры источников формирования имущества предприятия.
Обобщенно структуру баланса можно представить в следующем виде (таблица 23).
Таблица 23
Укрупненная структура баланса АО «Оливеста» на 2020 г.
	АКТИВ
	Среднегодовое значение
	Доля в активе
	ПАССИВ
	Среднегодовое значение
	Доля в пассиве

	1. Оборотный капитал
	78391,5
	0,637
	5. Текущие обязательства
	92955
	0,756

	Денежные средства
	313,5
	0,003
	Банковские кредиты
	33509,5
	0,272

	Ценные бумаги
	0
	0,000
	Кредиторская задолженность
	33632
	0,273

	Дебиторская задолженность
	51217,5
	0,416
	4. Долгосрочные обязательства
	0
	0,000

	Запасы
	14566,5
	0,118
	Итого заемные
	92955
	0,756

	2. Внеоборотный капитал
	44614
	0,363
	3. Собственные средства
	30 051
	0,244

	Основные средства
	42898
	0,349
	Уставный капитал
	1000
	0,008

	Долгосрочные инвестиции
	0
	0,000
	Прибыль
	29 051
	0,236

	Нематериальные активы
	0
	0,000
	Итого постоянные
	30 051
	0,244

	Валюта баланса
	123005,5
	1
	Валюта баланса
	123 006
	1



Как уже отмечалось, существенную долю в активе занимают дебиторская задолженность и запасы, в пассиве – краткосрочные банковские кредиты и кредиторская задолженность.
Рассмотрим варианты изменения структуры в зависимости от соотношений дебиторской задолженности и запасов к общей величине активов и краткосрочных заемных источников и кредиторской задолженности.
Таблица 24
Предлагаемая структура баланса для АО «Оливеста»
	Показатели
	Факт
	1
	2
	3
	4
	
	

	АКТИВ
	
	0,3
	0,4
	0,51
	0,51
	0,3
	0,3

	Доля оборотного капитала
	0,637
	0,550
	0,500
	0,600
	0,700
	0,400
	0,500

	Доля внеоборотного
	0,363
	0,450
	0,500
	0,400
	0,300
	0,600
	0,500

	Доля основных
	0,349
	0,420
	0,500
	0,350
	0,250
	0,550
	0,450

	Доля чистого оборотного
	-0,118
	0,050
	0,350
	0,400
	0,350
	0,300
	0,300

	ПАССИВ
	
	
	
	
	
	
	

	Доля текущих обязательств
	0,756
	0,500
	0,150
	0,200
	0,350
	0,100
	0,200

	Доля долгосрочных
	0,000
	0,100
	0,150
	0,100
	0,050
	0,000
	0,050

	Доля собственных
	0,244
	0,400
	0,700
	0,700
	0,600
	0,900
	0,750

	Принадлежность вариантов структуры капитала системе ограничений

	Доля оборотных + доля внеоборотных = 1
	1,000
	1,000
	1,000
	1,000
	1,000
	1,000
	1,000

	Доля заемных + доля собсвенных = 1
	1,000
	1,000
	1,000
	1,000
	1,000
	1,000
	1,000

	Доля оборотных / Доля тек. Обязат. ≥ 2
	0,843
	1,100
	3,333
	3,000
	2,000
	4,000
	2,500

	Доля собственных ≥ 0,5
	0,244
	0,400
	0,700
	0,700
	0,600
	0,900
	0,750

	Обеспеченность оборотных средств собственными оборотными ≥ 0,4
	-0,186
	0,091
	0,700
	0,667
	0,500
	0,750
	0,600

	(1-α)dосн≤ dосн≤ (1+α)dосн
	соответствует
	соответствует
	соответствует
	соответствует
	соответствует
	соответствует
	Не соответствует

	Постоянный каптал / основной ≥ 0,7
	0,701
	1,190
	1,700
	2,286
	2,600
	1,636
	1,778

	(оборотный – тек. Обяз) / МПЗ ≥ 0,6
	-1,000
	0,167
	0,875
	0,784
	0,686
	1,000
	1,000



На основании предлагаемой структуры рассмотрим изменения в балансе предприятия, а также в величине чистой прибыли в зависимости от вида источников финансирования.
Таблица 25
Изменения показателей деятельности в зависимости от рассматриваемой структуры активов и источников финансирования
	% НА КРАТКОСР
	0,250
	0,250
	0,250
	0,250
	0,250
	0,250
	0,150

	% НА ДОЛГОСР
	0,080
	0,080
	0,080
	0,080
	0,080
	0,080
	0,080

	% НА СОБСТВ
	0,100
	0,100
	0,100
	0,100
	0,100
	0,100
	0,240

	Б
	123005,5
	123005,5
	123005,5
	123005,5
	123005,5
	123005,5
	123005,5

	Кзаемн
	92955
	73803
	36902
	36902
	49202
	12301
	30751

	собств
	30051
	49202
	86104
	86104
	73803
	110705
	92254

	В
	205079
	205079
	205079
	205079
	205079
	205079
	205079

	Зпост
	39794,6
	39794,6
	39794,6
	39794,6
	39794,6
	39794,6
	39794,6

	Зпер
	159178,4
	159178,4
	159178,4
	159178,4
	159178,4
	159178,4
	159178,4

	EBIT
	6106
	6106
	6106
	6106
	6106
	6106
	6106

	A1
	0
	3098
	2110
	1830
	1972
	423
	999

	Пв =EBIT-A1
	6106
	3008
	3996
	4276
	4134
	5683
	5107

	Пч
	4885
	2406
	3197
	3421
	3307
	4547
	4085

	А2
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Прч
	4885
	2406
	3197
	3421
	3307
	4547
	4085



При этом заложенные проценты на краткосрочные источники соответствуют ныне имеющимся обязательствам.
В результате выбранных вариантов получим новый вид баланса.
Таблица 26
Прогнозируемый баланс АО «Оливеста»
	Показатели
	Факт
	1
	2
	3
	4

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Изменение внеоборотных 
	0
	-15404
	-11553
	-7702
	-3851

	Изменение постоянных пассивов
	0
	4473,24
	7455,4
	10437,56
	1491,08

	Внеоборотные
	77020
	61616
	65467
	69318
	73169

	Оборотные
	91475
	76071
	79922
	83773
	87624

	Собственный капитал
	138811
	145751,55
	152692,1
	159632,7
	166573,2

	Постоянные пассивы
	149108
	153581,24
	156563,4
	159545,6
	150599,08

	Текущие обязательства
	19387
	-15894,24
	-11174,4
	-6454,56
	10193,92

	Баланс
	168495
	137687
	145389
	153091
	160793

	Коэффициент текущей ликвидности
	4,718
	-4,786
	-7,152
	-12,979
	8,596

	Коэффициент маневренности
	0,788
	1,209
	1,140
	1,077
	0,884



Таким образом, предложенные мероприятия являются эффективными. То есть необходимо рассмотреть стратегию управления дебиторской задолженностью с целью ее снижения.
В качестве изменения ситуации с соотношением дебиторской и кредиторской задолженности предложим факторинговые операции.
Факторинг – это комплекс услуг, предоставляемых поставщикам и производителям товаров (услуг) по финансированию и управлению дебиторской задолженностью.
Факторинг регулируется главой 43 «Финансирование под уступку денежного требования» Гражданского Кодексом РФ. В соответствии с разъяснениями Минэкономразвития, факторингом может заниматься любая организация, имеющая достаточные ресурсы для финансирования под уступку права требования.
Основные участники сделки по факторингу:
- Фактор (банк, факторинговая компания);
- Поставщик или производитель  товаров (клиент);
- Покупатель товаров, работающий на условиях отсрочки платежа (дебитор).
Факторинговые компании  практически  всегда связаны а с банками. Это очевидно: необходимая техническая, информационная и методологическая база для проверки и поставщиков, и покупателей у финансовых учреждений (им без разницы, кого оценивать, – будущего заёмщика по кредиту или будущих факторинговых клиентов).
В зависимости от отношений между поставщиком, покупателем и факторинговой компанией выделяются следующие основные виды факторинга (что законодательно эти виды не прописаны, они носят больше терминологический характер):.
 	1) Факторинг с регрессом (англ. recoursefactoring) – вид факторинга, при котором поставщик обязан вернуть денежные средства факторинговой компании в случае, если покупатель (дебитор) в оговоренное договором время не исполнил полностью обязательства по платежам (за поставку и вознаграждение фактору).	
 	С одной стороны, факторинг с регрессом не очень интересен поставщикам: в случае неплатёжеспособности дебитора (покупателя) убытки в конечном итоге придётся нести кредитору. С другой стороны, комиссия фактора при таком виде финансирования существенно ниже, к тому же производитель не изымает собственные средства из оборота, что бывает критично для определенных производственных процессов.
2) Факторинг без регресса (англ. nonrecoursefactoring) — вид факторинга, при котором факторинговая компания берёт на себя все риски неплатёжеспособности дебиторов. Безусловно, в этом случае стоимость факторингового обслуживания будет выше (фактор будет закладывать в стоимость риски неплатежей), да и требования к финансируемым потребителям будут жестче.
В России наиболее распространён факторинг с регрессом.	 
Услуги по факторингу включают: 
1) Финансирование поставщика — банк выплачивает до 90 % от суммы поставки в адрес покупателей, находящихся в любой точке России.
2) Учёт дебиторской задолженности, получение полной информации о состоянии дебиторской задолженности уступленной банку в клиентском модуле, установленном в компании.
3) Управление дебиторской задолженностью – оценка и мониторинг благонадёжности и платёжной дисциплины покупателей, оперативный пересмотр лимитов финансирования, обеспечение своевременного поступления денежных средств от покупателей. 
4) Предоставление дополнительной отсрочки,  то есть право пользования денежными средствами по факторингу не только в период действия отсрочки платежа, но и в дополнительный период ожидания, предоставляемый банком без взимания дополнительных комиссий. 
Факторинг, по своей сути, – своеобразная форма кредитования конкретного покупателя под конкретную поставку, при этом кредитование беззалоговое, соответственно, риски покрытия возможных убытков вследствие неплатежей дебиторов как бы возвращаются «в случае чего» обратно поставщику. 
При факторинге дебиторской задолженности фирма теряет право собственности на них ввиду их фактической продажи факторинговой фирме (фактор-фирме) (часто эту роль играет дочерняя банковская компания).  Продажа обычно осуществляется «без оборота», что означает, что фирма-продавец не несёт обязательств по той дебиторской задолженности, которую не удалось собрать фактор-фирме. Последняя имеет кредитный отдел и проводит кредитные проверки счетов. На основании проведённого им кредитного анализа фактор-фирма может отказаться приобрести некоторые счета, которые, как она полагает, являются слишком рискованными. Путем факторинга фирма часто освобождается от расходов, связанных с наличием у неё кредитного отдела и процессом сбора (инкассации) дебиторской задолженности. 
Следовательно, факторинг может служить инструментом для привлечения субподрядчика (аутсорсинга) для сбора дебиторской задолженности и кредитования. Любой счёт, который отказывается приобрести фактор-фирма, заключает в себе неприемлемую степень кредитного риска, если, конечно, фирма не пожелает признать этот риск своим и не отгрузит нужные товары.
Факторинговые операции производятся на основании контрактов, которые заключаются между фактор - фирмой и клиентом. Контракт часто заключается на один год, включает в себя условие об автоматическом возобновлении и может быть аннулирован только в случае подачи за 30 – 60 дней предварительного уведомления. Хотя обычная практика при использовании факторинга заключается в уведомлении клиентов о том, что их счета были проданы и платежи по ним должны напрямую передаваться фактор-фирме, во многих случаях такое уведомление не делается. Клиенты продолжают переводить платежи на счет фирмы, которая, в свою очередь, индоссирует их в пользу агента. Такая практика часто скрывается, чтобы клиенты не могли узнать, что их счета были проданы.
Услуга заключается в предоставлении клиенту финансирования (до 100% от суммы поставленного товара) под уступку права требования к дебитору за отгруженный товар в пользу фактора, в день подачи товарно-транспортных документов в банк (надлежащим образом заверенные копии).
Договор о факторинговом обслуживании является двусторонним, и заключается между поставщиком товаров (клиент) и банком (фактор). 
Продавец должен предоставить в банк за подписью покупателя (дебитора) уведомление (по форме банка),  согласно которому все оплаты за отгруженный товар будут осуществляться на счёт банка.
По окончанию периода отсрочки платежа (согласно договору поставки между продавцом и покупателем), дебитор перечисляет денежные средства (в размере 100 %)  за полученный ранее товар на счёт банка; 
Банк, из полученных средств (100 %), производит удержание суммы выплаченного финансирования (90 %) и причитающихся банку комиссий (согласно условиям генерального договора по факторингу); 
Образовавшийся остаток денежных средств, перечисляется на расчётный счет клиента.
Таким образом, продолжая работать со своими покупателями на условиях отсрочки платежа. Поставщик получает деньги по факту отгрузки, устраняя тем самым дефицит оборотных средств.
Общая схема принципа факторинговой операции представлена на Рисунке 3, где цифры обозначают порядок осуществления операций.
[image: ]
Рисунок 7 – Схема факторинга 
1 – Заключение договора факторинга;
2 – Поставка товара на условиях отсрочки платежа;
3 – Уступка права требования долга по поставке;
4 – Выплата платежа в оговоренный срок;
5 – Оплата поставленного товара;
6 – Выплата остатка средств
Этапы факторинговой сделки выглядят следующим образом:
1) Продавец (клиент) отгружает товар покупателю (дебитору) на условиях отсрочки платежа; 
2) Товарно-транспортные документы (заверенные копии) на отгруженный товар передаются в Банк вместе с реестром финансирования; 
3) Банк, на основании полученных  документов осуществляет выплату финансирования клиенту в размере 90 % от суммы уступленных требований; 
Усложняет схему необходимость подписания трёхстороннего договора между факторинговой компанией, поставщиком и потребителем (как правило, чем больше сторон задействовано в подписании юридических документов, тем больше времени это занимает).
Остановимся на его основных преимуществах, сопоставляя с кредитом, кредитной линией и овердрафтом. Прежде всего следует отметить сниженные требования к клиенту по сравнению с классическими продуктами. Так, при факторинге не требуется оформления залога, что делает его доступным даже для тех компаний, которые не имеют основных средств либо их основные средства уже находятся в залоге у банков. Также упрощена и сокращена во времени процедура принятия решения о начале факторингового обслуживания: достаточно предоставления документов в электронном виде. При этом договор факторинга заключается на неопределенный период. Нельзя не отметить принципиальные отличия в установлении лимитов при факторинговом обслуживании от классического подхода банков при определении сумм кредита, кредитной линии или овердрафта. Факторинг является по своей сути финансированием под обеспечением активов (активом является дебиторская задолженность, качество которой оценивает фактор).
Поставщику или производителю, безусловно, удобно получить деньги сразу по факту получения продукции или услуг потребителем. В данном случае неважно, кто платит: клиент или фактор. Таким образом, не происходит вымывание оборотных средств, риски кассовых разрывов минимизируются. Применение факторинговых схем даёт поставщику дополнительное конкурентное преимущество: он, по сути, предоставляет товарный кредит (или поставку с рассрочкой платежа).
Аналогично, удобно и покупателю, который может увеличить объёмы закупок и заработать дополнительный маржинальный доход. По совокупности перечисленных факторов получается рост объёмов и продаж, и производства. Но краеугольным камнем в этой схеме становится вопрос: «а кто будет платить за предоставленные факторинговой компанией ресурсы?». И здесь вопрос исключительно договорённостей между поставщиком и потребителями: как правило, чем дольше срок рассрочки – тем больше ставка за пользование деньгами факторинговой компании. Обычно, на практике, часть комиссии оплачивает поставщик (и это регулируется на уровне скидок), часть – покупатель (чтобы был стимул не затягивать со сроками окончательного платежа).
 	Интерес факторинговой компании понятен – она получает комиссионное вознаграждение за предоставленные деньги.
Безусловное преимущество факторинга перед обычным кредитованием – более высокая скорость рассмотрения документов и более «мягкие» требования и к документации, и к финансовому состоянию предприятия. Компенсируется это более высокой (по сравнению с банковскими кредитами) ставкой финансирования (раза в полтора – два больше в зависимости от срока отсрочки платежа). К слову говоря, законом ставки факторингового обслуживания не нормированы, они определяются по соглашению сторон.
На основании вышеизложенного, можно сделать следующий вывод: факторинг, в наиболее простом понимании, – это продажа дебиторской задолженности, а точнее передача агентских функций по её управлению третьей стороне.
Произведем расчёт факторинга для организации  АО «Оливеста».
В Таблице 27 приведены некоторые организации, оказывающие факторинговые услуги в Москве.

	Таблица 27

	Предложение на рынке факторинговых услуг

	Организация
	Условия факторингового договора

	1
	2

	АО «Альфа-банк»
	Комиссия – 3%; Плата за кредит – 25%

	Банк «Центрокредит»
	Комиссия – 3,5%; Плата за кредит – 20%

	ПАО «Промсвязьбанк»
	Комиссия – 3%; Плата за кредит – 15%



Итак, рассмотрев некоторые предложения на рынке факторинговых услуг  г. Москва, можно прийти к выводу, что наиболее выгодное предложение исходит от ПАО «Промсвязьбанк». С ним и предлагается ООО «Трейд Ап» заключить договор на следующих условиях: сдать на инкассацию всю дебиторскую задолженность.
После  проведённого мероприятия за счёт ускорения оборачиваемости произойдёт сокращение потребности в кредитных ресурсах, увеличение количества оборотов оборотных средств предприятия, и сокращение производственного цикла. В итоге, задолженность ООО «Трейд Ап», равная 488 тыс. руб., будет идти по договору факторинга с условиями: комиссия за фактор – 3% от общей суммы; ставка по кредиту – 15% годовых. Необходимо отметить,	что договор на инкассацию краткосрочной задолженности, не являющейся просроченной, имеет смысл заключать не более чем на полгода, соответственно уплатив 7,5% за кредит вместо 15%.
Произведём расчёт факторинговых платежей:
	3 360 –  ((3 360  0,03) + (3 360  0,075)) = 3 360 – (100,8 + 252) = 3 007,2 тыс. руб. 
где, 	3 007,2 тыс. руб. – сумма задолженности, полученная по договору факторинга; 
100,8 + 252 = 352,8 тыс. руб. – сумма расходов по договору факторинга.
В таблице 11 представим состояние кредиторской задолженности после факторинговой операции на 2021 год.

	Таблица 28

	Состояние кредиторской задолженности после факторинговой операции

	Показатели
	2021 год
	Прогноз
	Отклонение (+/-)

	1
	2
	3
	4

	Кредиторская задолженность (стр.1520), тыс. руб. 
	3 360,0
	353,0
	– 3 007,0



Как было рассмотрено ранее предприятие имеет кредиторскую задолженность в общем размере 3 360 тыс. руб. Полученные денежные средства в результате факторинговой операции целесообразно направить на погашение этой задолженности. В результате общая масса кредиторской задолженности сократится до 353 тыс. руб., следовательно, можно провести ряд дополнительных мероприятий для её погашения.
Исходя из выше приведённых расчетов, предлагаю обратиться к таблице 28 и рассмотреть влияние данного мероприятия по управлению кредиторской и дебиторской задолженностью на ряд «проблемных» коэффициентов, характеризующих финансовую деятельность организации.
Таблица 28
Состояние финансовой деятельности АО «Оливеста» после операции факторинга
	Показатели
	2015 год
	Прогноз 
	Отклонение (+/-), 

	1
	2
	4
	4

	Дебиторская задолженность, тыс. руб.
	488,0
	0
	– 3 007,0

	Краткосрочные обязательства, тыс. руб.
	12 778,0
	9 771,0
	– 3 007,0

	Коэффициент финансовой независимости
	0,25
	0,27
	+ 0,02

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,08
	0,09
	+ 0,01

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,06
	0,08
	+ 0,02

	Коэффициент текущей ликвидности
	2,2
	2,8
	+ 0,6


 
Как видно из Таблицы 28 операция факторинга значительно  улучшила финансовое состояние. Почти все коэффициенты стали соответствовать нормативным значениями. Результаты расчётов  показали, что самым проблемным показателем финансовой деятельности организации является коэффициент абсолютной ликвидности, который значительно ниже нормативного значения, даже после факторингововой операции. Исходя из формулы коэффициента, его роста можно добиться либо увеличением числителя, либо уменьшением знаменателя (Рисунок 8).

Рисунок 8 –  Схема управления показателем абсолютной ликвидности

С помощью операции факторинга были уменьшены краткосрочные обязательства, следовательно, для роста коэффициента Кал, необходимо увеличить долю денежных средств. Увеличения доли денежных средств можно добиться продажей доли материальных запасов, которые имеются в значительном излишке.
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По результатам проведенного исследования можно сделать следующие выводы.
Капитал предприятия характеризует общую стоимость средств в денежной, материальной и нематериальной формах, которые инвестируются в формирование его активов. 
Предприятие создается для осуществления предпринимательской деятельности и в процессе этой деятельности использует как собственный капитал, так и заемные средства.
Все источники принимают участие, как в формировании активов предприятия, так и в осуществлении производственно-финансовой деятельности с целью получения дохода и  прибыли.
Управление капиталом представляет собой систему принципов и методов разработки и реализации управленческих решений, связанных с оптимальным его формированием из различных источников, а также обеспечением его эффективного использования в различных видах хозяйственной деятельности предприятия.
В работе проведен анализ текущего состояния и исследованы направления оптимизации финансово-хозяйственной деятельности АО «Оливеста». 
По результатам проведенного исследования были выработано мероприятие по совершенствованию структуры капитала компании: улучшению структуры и состава капитала, а именно замена краткосрочных источников долгосрочными, а также изменение структуры активов предприятия.
Данное мероприятие эффективно, и одновременно с расширением рынка сбыта и восстановлением платежной дисциплины позволит предприятию выти на уровень показателей предшествующих периодов.
При управлении структурой капитала предприятия было учтено  влияние изменений структуры капитала компании на финансовое положение в целом. 
Основная задача стоит не только в том, чтобы найти оптимальное соотношение между собственным и заемным капиталом (финансовый рычаг), минимизирующим средневзвешенную цену капитала (WACC), но и создать необходимые условия для сохранения или увеличения финансовой устойчивости организации. 
Только соблюдая эти условия, организация может обеспечить рост рентабельности собственного капитала как результирующего показателя эффективности ее деятельности без утраты стабильности ее финансово-экономического состояния.
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ПРИЛОЖЕНИЯ


"К" _"ал"  " = "  (+ █("Денежные средства +" @ +"Краткосрочные финансовые вложения" ))/"Краткосрочные обязательства"  


Увеличение доли краткосрочных финансовых вложений в активах предприятия


Перевод части текущих обязательств в долгосрочные или увеличение собственного капитала


Увеличение доли денежных средств
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